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Studium

- Gemeinsam begeistern CCREUM

Die Coreum GmbH ist ein junges, dynamisches Unternehmen, das im Herbst 2018 gegriindet wurde und zur Kiesel Group gehort.

Das Coreum ist vieles in einem. Eine ganze Welt an Moglichkeiten. Eine Welt, in der sich Menschen aus den verschiedensten Branchen treffen. Neues entdecken. Sich informieren. Beratung finden.
Mit- und voneinander lernen. Sich wohlftihlen. Ubernachten. Gemeinsam essen und feiern. Und netzwerken. Um dies zu ermdglichen, beherbergt das Coreum auf 120.000 m? einen Expo-Park mit
zahlreichen Aktionsflachen, eine ganzjahrige Ausstellung, Seminar- und Tagungsraume, Biros, Werkstatten, Eventflachen in- und outdoor, ein Hotel mit 129 Wohlftihizimmern, Bar und Restaurants.
Das Coreum ist Plattform, Showroom, Akademie und Eventlocation fir alle, die sich von groBen Maschinen faszinieren lassen. Vielleicht ein bisschen mehr, aber auf gar keinen Fall weniger.

lhre Aufgaben Unsere Benefits

o Neukunden gewinnen: Proaktiv und persénlich — Sie gehen raus und holen neue Unternehmen an Bord

e Beziehungen pflegen: Sie halten den Draht zu unseren Firmenkunden und Agenturen warm
e Events koordinieren: Als erste Ansprechperson fir Meetings & Events koordinieren Sie das komplette A— i
Z der Veranstaltungsplanung mit allen Schnittstellen

e Site Inspections durchfiihren: Sie zeigen unseren Kunden, warum Coreum der perfekte Ort ist

Kostenlos Wasser Kindergartenzuschuss
® Marketingideen umsetzen: Sie entwickeln Kampagnen und MaBnahmen, um unser MICE-Angebot & Kaffee 9

optimal zu positionieren
e Strategien verbessern: lhre Ideen bringen unseren Vertrieb nach vorne

e Coreum représentieren: Auf Messen und Veranstaltungen sind Sie unser Gesicht

lhr Profil

. Cgf::‘l(sj:;‘%rl]ng:‘lgilgeur;e/ciaslronomle oder Eventmanagement plus mehrjahrige Erfahrung im Ar’\tfeoi?seprlg‘gze F'rgzgrs‘iﬂgf);"(g:')"at
e Ein starkes Netzwerk in der Event- & Veranstaltungsbranche
e Vertriebs-DNA: sicheres Auftreten, Kommunikations- und Verhandlungsgeschick _\é/_
e Erfahrung im Bereich Projektmanagement und Eventplanung i \%
e Belastbar, flexibel, service- und qualitatsorientiert @
* Fitin Gffice 365 Parkplatze Urlaubsanspruch 30
e Deutsch und Englischkenntnisse: sehr gut in Wort und Schrift Tage
e Selbststandig, strukturiert, zuverlassig — und trotzdem Teamplayer
5
Akademie Kurze

Entscheidungswege



Haben Sie Fragen?
Anna-Patricia Limberg
Recruiting

T +49 751 50 04 0
karriere@kiesel.net

Wir bevorzugen die Bewerbung (iber unser Bewerbungsformular.

Alternativ kénnen Sie sich auch per Video tber WhatsApp Business

unter +49 173 27 99 993 bewerben.

Online anzeigen und
bewerben:

Moritz Seybel
Recruiting

T +49 751 50 04 0
karriere@kiesel.net
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